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3ème cycle professionnel
Management Stratégique et 
Intelligence  Economique - MSIE

Nom : Prénom : 

Date et lieu de naissance : 

Adresse : 

CP : Ville :

Téléphone : GSM : 

email : 

Etudes supérieures : Diplômes obtenus : Année : 

Langues : Niveau : Langues : Niveau : 

Ecole Supérieure Libre  des Sciences Commerciales Appliquées
Etablissement Privé d’Enseignement Supérieur,  
créé en 1949, reconnu par l’Etat.

Ecole de Guerre Economique
1, rue Bougainville 75007 Paris  - www.ege.fr
ege@ege.fr - tel/fax : 01 45 51 00 02

Etudes : 

Fiche d’identité : Nationalité :

Date de la session : 



Entreprises : Nature du poste : Dates : 

Pourquoi êtes-vous candidat à la MSIE et comment avez-vous connu l’EGE ?

Emplois : 



Qu’attendez-vous de la formation MSIE ? 

Quels sont vos nouveaux objectifs de carrière ? 



Procédure d’admission : 
I ) Dépôt de candidature 

Le présent dossier de candidature 
ainsi que les pièces demandées 
doivent être adressés à :

Ecole de Guerre Economique 
Charles PAHLAWAN
1, rue Bougainville
75007 Paris

Les dossiers sont traités par ordre 
d’arrivée.

II ) Entretien
Durée : de 1/2 heure à 1h 

Un entretien individuel est 
systématique après étude du 
dossier de candidature. Cet  
entretien individuel a pour 
objectif  :
- de connaitre vos motivations et 
votre projet professionnel.
 - de vous présenter l’Ecole et plus 
particulièrement le programme 
MSIE.

Dossier d’inscription 
Pièces administratives

- Deux photographies 
d’identité (une pour le 
dossier et une pour la carte 
d’étudiant)
- Dossier ci-dessus renseigné

Pièces pédagogiques

- CV détaillé 

Livres conseillés :

 Introduction et enjeux
Intelligence économique, Nicolas Moinet,
Les armes secrètes de la décision, Patrice Alain Dupré, 

 Théories et doctrines de l’intelligence économique
L’intelligence économique, Eric Delbecque, 
Infosphère et intelligence stratégique, Loup Francart,

 Management stratégique et opérations d’informations
, Ludovic François (dir), 

L’ennemi à l’ère numérique, François Bernard Huyghe,
Guerre économique et information
Analyse stratégique, Philippe Baumard,

 Stratégie générale et géoéconomie
La main invisible des puissances, Christian Harbulot, 
Introduction à la géoéconomie, Pascal Lorot (dir), 
La maîtrise de l’interaction, Pierre Fayard,

 Cultures de la stratégie
L’épopée des civilisations, Bernard Nadoulek.

III ) Inscription 

Une fois l’entretien individuel 
réalisé, seul l’accompte ou 
le bon de commande signé 
par l’entreprise validera 
l’inscription. Le nombre 
de places disponibles est 
limité à 18 professionnels. 
Vous recevrez alors une 

Règlement des frais de scolarité : 
- Option A - l’entreprise prend en charge la formation :

Bon de commande ou convention de formation à signer (adresse du 
siège et du représentant légal)
Numéro de déclaration d’existence : 11750150775 auprès de la Région Ile de France
- Option B - le particulier prend en charge la formation : 
Chèque d’accompte de 2000 euros à signer et possibilité d’étalement du 

- Option C - demande de dossier Fongecif
Dossier à constituer 3 mois avant le début de la formation et il est 
impératif de nous retourner l’acceptation de la prise en charge avant le 
début de la formation. 

Annulation de l’EGE : 
L’EGE se réserve la possibilité 
d’annuler ou de reporter une session 

responsabilité soit engagée. En cas 
d’annulation pure et simple de la 
formation, les droits de scolarité 
versés sont remboursés à qui de 
droit.
 
Annulation de l’auditeur :
Dans le cas où l’auditeur annule sa 
participation à moins de 15 jours 
du début de la session (annulation 
faite par écrit), l’EGE retiendra 
50% du montant total des droits 
d’inscription pour l’entreprise et 
l’accompte pour les particuliers.

En cas d’annulation : 


